CURSO DE ESPECIALIZACION
DEL AGENTE INMOBILIARIO

PROGRAI\/IA VIRTUAL - Inicio: PROXII\/IAI\/IENTE

La inmobiliaria MAK con 25 afios de trayectoria en el mercado de bienes raices, abre
sus puertas para compartir su amplia experiencia y se une con la Universidad Alas
Peruanas (UAP) para presentar el curso de especializacion del agente Inmobiliario.
Curso valido para obtener el Registro Oficial del Agente Inmobiliario en el Ministerio
de Vivienda — Ley N°29080

Este curso se desarrollara en modo VIRTUAL y contara con las herramientas para
trabajar en todos los canales de percepcion del participante, a través de tutorias,
trabajos grupales, sistema de reforzamiento y autoevaluacion que permiten al
participante conocer sus propios avances.

OBJETIVO

Proporcionar a los participantes las herramientas tedricas y practicas para el desarrollo
de competencias personales en la gestiébn comercial de la actividad inmobiliaria.

DIRIGIDO

Personas naturales o juridicas, agentes inmobiliarios, ingenieros, arquitectos,
banqueros y publico en general interesado en el negocio de bienes raices en el Peru.
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ESTRUCTURA CURRICULAR

1. Relaciones Interpersonales (12 horas)
¥ &RQVROLGDU JUXSRV GH HVWXGLR
f " HVDUUROODU KDELOLGDGHY SHUVRQDOHYV
¥ ORWLYDU D ORV SDUWLFLSDQWHYV

2. Liderazgo y ética en las ventas (14 horas)
f &8RPSRUWDPLHQWR pWLFR GHO DJHQWH LQPRELOLDUL
¥ &yGLJR GH pWLFD \ FDVXtVWLFD

3. Administracion Inmobiliaria (15 horas)
¥ 3URFHVR LQPRELOLDULR
/ID DGPLQLVWUDFLYQ HQ HO DJHQWH LQPRELOLDULR
ODQHMR GHO WLHPSR
OHUFDGR LQPRELOLDULR $FWXDO
+DELOLGDGHYV JHUHQFLDOHYV

H +H+ H +H

4. Gestion comercial (15 horas)
¥ (O HQWRUQR FRPHUFLDO GHO QHJRFLR
tf (O HILJHQWH FOLHQWH LQPRELOLDULR GH KR\
f $QiOLVLY GH OD FRPSHWHQFLD OD YHQWD FUHDWLYE
t +tHUUDPLHQWDYV FRPHUFLDOHV DSOLFDGDV DO QHJRF

5. Técnicas de venta y negociaciones (15 horas)
T TpPFQLFDV GH YHQWD
¥ 1HJRFLDFLYQ GH FRQWUDWRYV

6. Marketing inmobiliario y técnicas de investigacion de mercado (15 horas)
+ &RQRFLPLHQWR \ WpFQLFDV SDUD X\WQ HXOHPHQMWRY GLHD
marketing
¥ 3ODQLILFDFLYQ GH PDUNHWLQJ
+ &RQFHSWRV \ WpFQLFDV GH OD LQYHVWLJDFLYQ GH [P
t +tHUUDPLHQWDYV GH PDUNHWLQJ RQ OLQH

+HUUDPLHQWDV LQIRUPiIWLFDV SDUD OD HPSUHVD KRUI
+ ODQHMR GH ORV SURJUDPDV LQIRUPiIWLFRV EiVLFRYV
+ ([FHO :RUG 337
+ ODQHMR GH SODWDIRUPD GH HGXFDFLYQ YLUWXDO

8. Fundamentos de la contabilidad y aspectos tributarios (15 horas)
I QWURGXFFLYQ D OD FRQWDELOLGDG
t 3YVSHFWRY GHO VLVWHPD WULEXWDQMWURUDBOLFDGR DfC
f 2EOLJDFLRQHV WULEXWDULDYV £+ DVSHFWRV FRQWDEO



ESTRUCTURA CURRICULAR

9. Aspectos legales (18 horas)
! " RFXPHQWRYVY OHJDOHY REOLJDWRULRYV
f 5SHVSRQVDELOLGDGHY GHO DIJHQWHRLQPRELOLDULR \
+ &RQWUDWRYV
f 5pJLPHQ GH SURSLHGDG H[FOXVLYD \ SURSLHGDG FRE
f $QiOLVLV \ WUDWDPLHQWR GH OD WIGD®KN RIQW. M Q LGH Al
financiera del Peru (UIFP)

10. Planificacién urbana y arquitectura de interiores (27 horas)
t & DWDVWUR XUEDQR
Tt SODQLILFDFLYQ XUEDQD
tf IRUPDWLYD XUEDQD
¥ /HFWXUD GH SODQRV \ VX QRPHQFODWXUD FRUUHVSR
¥ 3URFHGLPLHQWR SDUD HO RWRUJDRWDFWRQGHIJED QDL K
edificacion, finalizaciéon de la obra y declaratoria de fabrica asi como la licencia
de funcionamiento

11. Técnicas de tasacion de inmuebles (15 horas)
t TDVDFLYyQ FRPHUFLDO
t TDVDFLYyQ DUDQFHODULD
¥ ODORUL]DFLYQ FRPHUFLDO GH PHUFDGR

*HVWLYQ GH OD HPSUHVD LQPRELOLDULD +25%$6
$ )XQFLRQDPLHQWR GH XQD HPSUHVD LQPRELOLDULD
+ &RQFHSWXDOL]DFLYQ \ RSHUDFLYQ GH XQ SUR\HFWR L

13. Financiamiento hipotecario y técnicas de evaluacion crediticia (15 horas)
+ )LODQFLDPLHQWR FUHGLWLFLR
¥ 'LIHUHQWHY PRGDOLGDGHY GH ILQDQFLDPLHQWR KLS
f 3ULQFLSLRV EiVLFRVY GH PDWHPIWLFDV ILQDQFLHUDWVM
+ 7pFQLFDV XWLOL]DGDV SRU ODV HQWIFDFGKHEY GHDQFL
créeditos

TOTAL HORAS (210 horas)



CURSO VIRTUAL - ESPECIALIZACION DEL
AGENTE INMOBILIARIO LEY N° 29080

REQUISITOS PARA LA MATRICULA
+ 3UHVHQWDFLYQ GH GRFXPHQWR GH LGHQWLGDG '1,
+ (QWUHJD GH IRWR WDPDXR FDUQHW
+ /OHQDGR GH ILFKD GH LQVFULSFLYQ
+ 3DJR GH GHUHFKRY GH PDWUtFXOD R WAWUWHBD GoD
+ )LUPD GH GRFXPHQWR GH FRPSURPLVR

BENEFICIOS DEL DIPLOMADO
t $FFHVR DO UHJLVWUR REOLJDWRU LRRQE8 WO XORRLLWQNW
Ley N°29080, a través de la constancia expedida por la Universidad Alas
Peruanas.
¥ *XLDGR SRU WXWRUHV GRQGH HQDOXWP GR S\WRIDED
grupales. Esta modalidad elimina la barreras econémicas, tiempo, distancia y
sociales.
+ "RFHQWHY UHODFLRQDGRV \ FRQ H[SHIUWRHQFLD HQ H
+t SDUWLFLSDFLYQ GH LQVWLWXFLRQH®PREIHWUW BNVDHO
presentaran escenarios reales correspondientes al proceso de la venta

inmobiliaria.

t 6H DQDOL]DUIi HO FRPSRUWDPLHQWR BIHRQAMUFDGR
perspectivas.

t /RV SULPHURV SXHVWRV WHQGUIQ OD $RWVIRELMIL®L
MAK.

+ '"HVFXHQWR HQ DOJXQDV HPSUHVDV GH.BURPRFLYQ
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