
CURSO DE ESPECIALIZACIÓN  
DEL AGENTE INMOBILIARIO

La inmobiliaria MAK con 25 años de trayectoria en el mercado de bienes raíces, abre 
sus puertas para compartir su amplia experiencia y se une con la Universidad Alas 
Peruanas (UAP) para presentar el curso de especialización del agente Inmobiliario. 
Curso válido para obtener el  Registro Oficial del Agente Inmobiliario en el Ministerio 
de Vivienda – Ley N°29080

Este curso se desarrollará en modo VIRTUAL y contará con las herramientas para 
trabajar en todos los canales de percepción del participante, a través de tutorías, 
trabajos grupales, sistema de reforzamiento y autoevaluación que permiten al 
participante conocer sus propios avances. 

PROGRAMA VIRTUAL - Inicio: PROXIMAMENTE

Proporcionar a los participantes las herramientas teóricas y prácticas para el desarrollo 
de competencias personales en la gestión comercial de la actividad inmobiliaria.

OBJETIVO

Personas naturales o jurídicas, agentes inmobiliarios, ingenieros, arquitectos, 
banqueros y  público en general interesado en el negocio de bienes raíces en el Perú.

DIRIGIDO



1. Relaciones Interpersonales (12 horas)
�� �‡���&�R�Q�V�R�O�L�G�D�U�����J�U�X�S�R�V���G�H���H�V�W�X�G�L�R
�� �‡���'�H�V�D�U�U�R�O�O�D�U���K�D�E�L�O�L�G�D�G�H�V���S�H�U�V�R�Q�D�O�H�V
�� �‡���0�R�W�L�Y�D�U���D���O�R�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�H�V

2. Liderazgo y ética en las ventas  (14  horas)
�� �‡���&�R�P�S�R�U�W�D�P�L�H�Q�W�R���p�W�L�F�R���G�H�O���D�J�H�Q�W�H���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R
�� �‡���&�y�G�L�J�R���G�H���p�W�L�F�D���\���F�D�V�X�t�V�W�L�F�D

3. Administración Inmobiliaria (15 horas)
�� �‡���3�U�R�F�H�V�R���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R
�� �‡���/�D���D�G�P�L�Q�L�V�W�U�D�F�L�y�Q���H�Q���H�O���D�J�H�Q�W�H���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R
�� �‡���0�D�Q�H�M�R���G�H�O���W�L�H�P�S�R
�� �‡���0�H�U�F�D�G�R���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R���$�F�W�X�D�O
�� �‡���+�D�E�L�O�L�G�D�G�H�V���J�H�U�H�Q�F�L�D�O�H�V

4. Gestión comercial (15 horas)
�� �‡���(�O���H�Q�W�R�U�Q�R���F�R�P�H�U�F�L�D�O���G�H�O���Q�H�J�R�F�L�R
�� �‡���(�O���H�[�L�J�H�Q�W�H���F�O�L�H�Q�W�H���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R���G�H���K�R�\
�� �‡���$�Q�i�O�L�V�L�V���G�H���O�D���F�R�P�S�H�W�H�Q�F�L�D�����O�D���Y�H�Q�W�D���F�U�H�D�W�L�Y�D
�� �‡���+�H�U�U�D�P�L�H�Q�W�D�V���F�R�P�H�U�F�L�D�O�H�V�����D�S�O�L�F�D�G�D�V���D�O���Q�H�J�R�F�L�R���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R

5. Técnicas de venta y negociaciones (15 horas)
�� �‡���7�p�F�Q�L�F�D�V���G�H���Y�H�Q�W�D
�� �‡���1�H�J�R�F�L�D�F�L�y�Q���G�H���F�R�Q�W�U�D�W�R�V

6. Marketing inmobiliario y técnicas de investigación de mercado (15  horas)
�� �‡���&�R�Q�R�F�L�P�L�H�Q�W�R���\���W�p�F�Q�L�F�D�V���S�D�U�D���X�Q���D�Q�i�O�L�V�L�V���\���G�L�D�J�Q�R�V�W�L�F�R���G�H���O�R�V���H�O�H�P�H�Q�W�R�V���G�H����
 marketing
�� �‡���3�O�D�Q�L�I�L�F�D�F�L�y�Q���G�H���P�D�U�N�H�W�L�Q�J
�� �‡���&�R�Q�F�H�S�W�R�V���\���W�p�F�Q�L�F�D�V���G�H���O�D���L�Q�Y�H�V�W�L�J�D�F�L�y�Q���G�H���P�H�U�F�D�G�R
�� �‡���+�H�U�U�D�P�L�H�Q�W�D�V���G�H���P�D�U�N�H�W�L�Q�J���R�Q���O�L�Q�H

�������+�H�U�U�D�P�L�H�Q�W�D�V���L�Q�I�R�U�P�i�W�L�F�D�V���S�D�U�D���O�D���H�P�S�U�H�V�D�����������K�R�U�D�V��
�� �‡���0�D�Q�H�M�R���G�H���O�R�V���S�U�R�J�U�D�P�D�V���L�Q�I�R�U�P�i�W�L�F�R�V���E�i�V�L�F�R�V
�� �‡���(�[�F�H�O�����:�R�U�G�����3�3�7
�� �‡���0�D�Q�H�M�R���G�H���S�O�D�W�D�I�R�U�P�D���G�H���H�G�X�F�D�F�L�y�Q���Y�L�U�W�X�D�O

8. Fundamentos de la contabilidad y aspectos tributarios (15  horas)
�� �‡���,�Q�W�U�R�G�X�F�F�L�y�Q���D���O�D���F�R�Q�W�D�E�L�O�L�G�D�G
�� �‡���$�V�S�H�F�W�R�V���G�H�O���V�L�V�W�H�P�D���W�U�L�E�X�W�D�U�L�R���D�S�O�L�F�D�G�R���D���O�D���J�H�V�W�L�y�Q���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�D
�� �‡���2�E�O�L�J�D�F�L�R�Q�H�V���W�U�L�E�X�W�D�U�L�D�V���±���D�V�S�H�F�W�R�V���F�R�Q�W�D�E�O�H�V
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9. Aspectos legales (18 horas)
�� �‡���'�R�F�X�P�H�Q�W�R�V���O�H�J�D�O�H�V���R�E�O�L�J�D�W�R�U�L�R�V
�� �‡���5�H�V�S�R�Q�V�D�E�L�O�L�G�D�G�H�V���G�H�O���D�J�H�Q�W�H���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R���\���H�O���S�U�R�S�L�H�W�D�U�L�R
�� �‡���&�R�Q�W�U�D�W�R�V
�� �‡���5�p�J�L�P�H�Q���G�H���S�U�R�S�L�H�G�D�G���H�[�F�O�X�V�L�Y�D���\���S�U�R�S�L�H�G�D�G���F�R�P�~�Q
�� �‡���$�Q�i�O�L�V�L�V���\���W�U�D�W�D�P�L�H�Q�W�R���G�H���O�D���W�U�D�Q�V�P�L�V�L�y�Q���G�H���L�Q�I�R�U�P�D�F�L�y�Q�����X�Q�L�G�D�G���G�H���L�Q�W�H�O�L�J�H�F�L�D����
 financiera del Perú (UIFP)

10. Planificación urbana y arquitectura de interiores (27 horas)
�� �‡���&�D�W�D�V�W�U�R���X�U�E�D�Q�R
�� �‡���3�O�D�Q�L�I�L�F�D�F�L�y�Q���X�U�E�D�Q�D
�� �‡���1�R�U�P�D�W�L�Y�D���X�U�E�D�Q�D
�� �‡���/�H�F�W�X�U�D���G�H���S�O�D�Q�R�V���\���V�X���Q�R�P�H�Q�F�O�D�W�X�U�D���F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G�L�H�Q�W�H
�� �‡���3�U�R�F�H�G�L�P�L�H�Q�W�R���S�D�U�D���H�O���R�W�R�U�J�D�P�L�H�Q�W�R���G�H���O�D���O�L�F�H�Q�F�L�D���G�H���K�D�E�L�O�L�W�D�F�L�y�Q���X�U�E�D�Q�D���\���G�H����
 edificación, finalización de la obra y declaratoria de fabrica así como la licencia  
 de funcionamiento

11. Técnicas de tasación de inmuebles (15 horas)
�� �‡���7�D�V�D�F�L�y�Q���F�R�P�H�U�F�L�D�O
�� �‡���7�D�V�D�F�L�y�Q���D�U�D�Q�F�H�O�D�U�L�D
�� �‡���9�D�O�R�U�L�]�D�F�L�y�Q���F�R�P�H�U�F�L�D�O���G�H���P�H�U�F�D�G�R

���������*�H�V�W�L�y�Q���G�H���O�D���H�P�S�U�H�V�D���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�D�����������+�2�5�$�6��
�� �‡���)�X�Q�F�L�R�Q�D�P�L�H�Q�W�R���G�H���X�Q�D���H�P�S�U�H�V�D���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�D
�� �‡���&�R�Q�F�H�S�W�X�D�O�L�]�D�F�L�y�Q���\���R�S�H�U�D�F�L�y�Q���G�H���X�Q���S�U�R�\�H�F�W�R���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R

13. Financiamiento hipotecario y técnicas de evaluación crediticia (15 horas)
�� �‡���)�L�Q�D�Q�F�L�D�P�L�H�Q�W�R���F�U�H�G�L�W�L�F�L�R
�� �‡���'�L�I�H�U�H�Q�W�H�V���P�R�G�D�O�L�G�D�G�H�V���G�H���I�L�Q�D�Q�F�L�D�P�L�H�Q�W�R���K�L�S�R�W�H�F�D�U�L�R
�� �‡���3�U�L�Q�F�L�S�L�R�V���E�i�V�L�F�R�V���G�H���P�D�W�H�P�i�W�L�F�D�V���I�L�Q�D�Q�F�L�H�U�D�V
�� �‡���7�p�F�Q�L�F�D�V���X�W�L�O�L�]�D�G�D�V���S�R�U���O�D�V���H�Q�W�L�G�D�G�H�V���I�L�Q�D�Q�F�L�H�U�D�V���S�D�U�D���O�D���F�D�O�L�I�L�F�D�F�L�y�Q���G�H���� ��
 créditos

TOTAL HORAS (210 horas)
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�� �‡���3�U�H�V�H�Q�W�D�F�L�y�Q���G�H���G�R�F�X�P�H�Q�W�R���G�H���L�G�H�Q�W�L�G�D�G�����'�1�,����
�� �‡���(�Q�W�U�H�J�D���G�H���I�R�W�R���W�D�P�D�x�R���F�D�U�Q�H�W��
�� �‡���/�O�H�Q�D�G�R���G�H���I�L�F�K�D���G�H���L�Q�V�F�U�L�S�F�L�y�Q��
�� �‡���3�D�J�R���G�H���G�H�U�H�F�K�R�V���G�H���P�D�W�U�t�F�X�O�D���R���H�Q�W�U�H�J�D���G�H���Y�R�X�F�K�H�U���G�H���G�H�S�y�V�L�W�R���H�Q���H�O���%�D�Q�F�R��
�� �‡���)�L�U�P�D���G�H���G�R�F�X�P�H�Q�W�R���G�H���F�R�P�S�U�R�P�L�V�R��

REQUISITOS PARA LA MATRICULA

�� �‡���$�F�F�H�V�R���D�O���U�H�J�L�V�W�U�R���R�E�O�L�J�D�W�R�U�L�R���G�H�O���0�L�Q�L�V�W�H�U�L�R���G�H���9�L�Y�L�H�Q�G�D���\���&�R�Q�V�W�U�X�F�F�L�y�Q���V�H�J�~�Q����
 Ley N°29080, a través de la constancia expedida por la Universidad Alas   
 Peruanas.
�� �‡���*�X�L�D�G�R���S�R�U���W�X�W�R�U�H�V�����G�R�Q�G�H���H�O���D�O�X�P�Q�R���S�R�G�U�i���L�Q�W�H�U�D�F�W�X�D�U�D���W�U�D�Y�p�V���G�H���W�U�D�E�D�M�R�V����
 grupales. Esta modalidad elimina la barreras económicas, tiempo, distancia y  
 sociales.
�� �‡���'�R�F�H�Q�W�H�V���U�H�O�D�F�L�R�Q�D�G�R�V���\���F�R�Q���H�[�S�H�U�L�H�Q�F�L�D���H�Q���H�O���V�H�F�W�R�U���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R��
�� �‡���3�D�U�W�L�F�L�S�D�F�L�y�Q���G�H���L�Q�V�W�L�W�X�F�L�R�Q�H�V�����H�[�S�H�U�W�R�V���H���L�Q�W�H�J�U�D�Q�W�H�V���G�H���O�D���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�D���0�$�.������
 presentaran escenarios reales correspondientes al proceso de la venta   
 inmobiliaria.
�� �‡���6�H���D�Q�D�O�L�]�D�U�i���H�O���F�R�P�S�R�U�W�D�P�L�H�Q�W�R���G�H�O���P�H�U�F�D�G�R���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�R�����Y�D�U�L�D�F�L�R�Q�H�V���\���� ��
 perspectivas.
�� �‡���/�R�V���S�U�L�P�H�U�R�V���S�X�H�V�W�R�V���W�H�Q�G�U�i�Q���O�D���S�R�V�L�E�L�O�L�G�D�G���G�H���W�U�D�E�D�M�D�U���F�R�Q���O�D���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�D����
 MAK.
�� �‡���'�H�V�F�X�H�Q�W�R���H�Q���D�O�J�X�Q�D�V���H�P�S�U�H�V�D�V���G�H���S�U�R�P�R�F�L�y�Q���\���G�L�I�X�V�L�y�Q���L�Q�P�R�E�L�O�L�D�U�L�D��

BENEFICIOS DEL DIPLOMADO

CURSO VIRTUAL - ESPECIALIZACIÓN DEL 
AGENTE INMOBILIARIO LEY N° 29080


